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Insieme ad Axway per un viaggio
al centro della Collaboration

Le tecnologie e le competenze della societa
per una migliore collaborazione e condivisione
delle informazioni, dentro e fuori l'azienda.

Pobiettivo di Axway ¢ guidare le
aziende in un viaggio verso nuovi
livelli di produttivita e competiti-
vita. La meta [inale & il Business Col-
laborativo per raggiungere la piena
condivisione, consislenza e coe-
renza delle informazioni presenti
sui sistemi IT, senza vincoli di
tempo, luogo o piattaforma infor-
matica. Come nel romanzo ‘Viaggio
al centro della terra” (Jules Verne,
1864) rapidita ed ellicienza sono
due degli elementi indispensabili
per raggiungere con successo la
meta descritta, favorendo la colla-

borazione e sincronia all'interno de-
gli ambienti IT. Questo viaggio, che
parte dall'analisi dei processi di bu-
siness e arriva [ino al cuore dell'in-
frastruttura 1T, pud nascondere
delle insidie per le aziende che de-
cidono di intraprenderlo da sole: le
soluzioni di Axway basate sulla
SOA possono accompagnarle verso
un‘integrazione completa, tenendo
conto sia della dimensione del-
l'azienda che del mercato di riferi-
mento. “Grazie alle nostre soluzioni
per il Business Collaborativo —dice
Claudio Mastore, managing di-

rector di Axway Italia — e alla capa-
cita di abilitare di conseguenza le
connessioni dinamiche all'interno e
trasversalmente alle aziende, i pro-
cessi di business possono diven-
tare oggi veramente agili e reattivi’.

www.axway.it
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Agencavi

per la sicurezza delle reti

Il Secure System di AMP Netconnect,
disponibile presso il distributore, previene ogni
connessione impropria o non autorizzata alla rete.

1l controllo degli accessi fisici alle
informazioni & un’esigenza sempre
pilt sentita e non solo negli am-
bienti governativi o militari. An-
che i laboratori di ricerca con pro-
ject team separati in aree di lavoro
comuni o le istituzioni [inanziarie
con severe responsabilita delle au-
torizzazioni e dei trasferimenti o
con necessita di aderenza ai requi-
siti Sarbanes-Oxley necessitano di
un sistema sicuro, sviluppato ap-
positamente per soddislare precise
necessita. E lo stesso vale per le
aziende di servizi hosting per

clienti esterni che hanno necessita
di gestire reti multiple, lo-
gicamente separate
per azzerare i rischi ~ %
di permutazioni
improprie, invo- -
lontarie o dovute pr

ad accesso do- «& i
loso. Loflerta di
Agencavi include il
Secure System di AMP
Netconnect che mantiene i dati se-
gregali sullo specilico network e
previene ogni connessione impro-
pria 0 non autorizzata.

Secure Cabling Tecnology include:
» MPO Secure trunk cable e cassetti
MPO Secure per connettivita ad
alta densita e alte prestazioni per
applicazioni in Data Center e San;
o Secure LC e Secure MT-RJ dispo-
nibili in versioni Epoxy/Polish e Li-
ghterimp Plus con tutli i vantaggi
dei sistemi SFF;
e Secure RJ45 in versioni UTP e
FTP per estendere la sicurezza an-
che nella distribuzione in rame.
Connettori adattatori e cavi as-
semblati, provvisti di combina-
zioni con chiavi meccaniche
% esclusive, rendono impos-
sibili i collegamenti mecca-
nici di connettori standard
~ o Secure con chiavi diffe-
renti, mentre codici colore
mantengono una attenta clas-
sificazione della rete.

www.agencavinet.it
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Con Avanade
le HR diventano clienti

Presentata una soluzione che, ispirandosi ai principi
del CRM, consente di razionalizzare e ottimizzare
i processi di gestione delle risorse umane.

Come valorizzare e motivare le ri-
sorse umane? In che modo gestire
le dotazioni di lavoro? Come cen-
tralizzare in un unico punto le in-
formazioni lavorative relative a
ogni dipendente? Una risposta
concreta a queste domande viene
dalla soluzione Avanade ERM
(Employee Relationship Manage-
ment), che nasce dall'idea di esten-
dere il concetto di CRM alle r1i-

sorse umane di un'azienda, con
l'implementazione di metodolo-
gie, processi e tecnologie specifi-
che molto simili a quelle utilizzate

per la gestione delle relazioni con
i clienti. Basato sulla piattaforma
Dynamics CRM, I'ERM raziona-
lizza e ottimizza la gestione dei
processi che coinvolgono i diversi
dipartimenti aziendali, miglio-
rando la condivisione delle infor-
mazioni tra i diversi dipartimenti
aziendali coinvolti. La gestione del
TFR o dei contratti tempo, I'ap-
provvigionamento di nuove SIM o
voucher, l'acquisto di nuovi pe, il
controllo del parco dotazioni ma
anche il supporto e la formazione,
sono alcune delle attivita che ven-

gono tracciate dalla soluzione in
maniera coerente e integrata, 1
vantaggi sono notevoli sia per il di-
pendente, che & costantemente se-
guito in modo da poter rispon-
dere al meglio possibile alle sue
esigenze e aumentare il suo livello
di soddistazione, sia per I'azienda,
che in questo modo razionalizza i
flussi di lavoro.

www.avanade.com

www.aastra.it
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